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La vente du kWh de chaleur

Pierre DELMAS
Directeur technique / CTO

NewHeat
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NEWHEAT, un producteur intégré de 
chaleur 100% solaire

Développer

De la définition des 
strat®gies dôint®gration, à 
lôobtention des autorisations 
administratives, NEWHEAT 
met en îuvre les solutions 

techniques les plus 
pertinentes pour vos projets

Financer

NEWHEAT apporte les 
fonds propres nécessaires 

et négocie des 
financements ambitieux 
aupr¯s dôorganismes de 

premier rang grâce à des 
projets exemplaires

Construire

NEWHEAT supervise la 
construction du projet, 

choisissant les meilleurs 
prestataires et 

fournisseurs, et effectue un 
contrôle strict des délais et 

coûts de réalisation.

Exploiter

NEWHEATvend lô®nergie 
thermique produite par la 

centrale, et effectue un suivi 
24/7 de lôexploitation, 

pilotant les interventions de 
maintenance pour optimiser 
la production de la centrale

Un modèle de producteur ind®pendant dô®nergie, maitrisant les projets sur lôensemble de leur dur®e de vie

Fournir de lô®nergie solaire thermique pour les besoins des proc®d®s 

industriels et des réseaux de chaleur urbains (eau, vapeur, huile thermique)



Notre savoir-faire : concevoir des 
projets adaptés à nos clients

Les technologies sans concentration 

(TÁC jusquô¨ 120ÁC)

Les technologies avec concentration 

(TÁC jusquô¨ 400ÁC)

Flat Plate Collector - FPC Parabolic Trough Collector - PTC

Thèse « modélisation et 
optimisation»

Sélectionner les technologies et concevoir des centrales solaires 
thermiques optimisées pour les besoins de nos clients

Programme de R&D OPTISHIP      
(Optimize Solar Heat for Industrial Processes)



tǊƛƴŎƛǇŜ ŘΩƛƴǘŜǊǾŜƴǘƛƻƴ Υ ŎǊŞŀǘƛƻƴ 
de sociétés projets

Des actifs financiers rentables et peu risqués, finançables par les banques et les investisseurs « infrastructure »

Des sociétés projets (SPV) dédiées à chaque projet de centrale solaire thermique

Investissement de newHeat majoritaire 

dans les projets

Rémunération de newHeat : prime au 

développement et gestion administrative



Intérêt de notre offre pour nos clients 
consommateurs de chaleur

Fourniture de chaleur solaire et compétitive
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Prix gaz spot

Spread et part fixe

Taxes (TICGN, Carbone)

Passage PCS/PCI

Rendement chaudière

Actuellement : Scénario «Gaz»

Réduisezvotre 
facture

Diminuez vos 
émissions de CO2

Stabilisezle coût de 
votre énergie

Tout cela sans 
investissement

нр Ł ор ϵκa²Ƙ pour les grands 
consommateurs en France

Avec notre offre de chaleur solaire 

γChaudièreactuelleconservée: diminutionde la
consommationdecombustiblefossile

γ100% des coûtsŘΩŞǘǳŘŜǎΣŘΩƛƴǾŜǎǘƛǎǎŜƳŜƴǘet
ŘΩŜȄǇƭƻƛǘŀǘƛƻƴportéspar newHeat

γEngagementŘΩŀŎƘŀǘsur15à 25ans

нл Ł ол ϵκa²Ƙ pour des TÁC inférieures à 
100ÁC dans le sud de la France 



La vente du kWh de chaleur

Kevin MOZAS
Directeur

SUNTI
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Sunti en bref

Fournisseur de chaleur solaire pour lôindustrie

Å Investisseur et exploitant de centrales solaires thermiques pour les 
ƛƴŘǳǎǘǊƛŜǎ ŘŜ ǇǊƻŎŞŘŞΣ Ŝƴ CǊŀƴŎŜ Ŝǘ Ł ƭΩƛƴǘŜǊƴŀǘƛƻƴŀƭΦ

ÅFondée par Jean-Michel Germa, pionnier des énergies renouvelables.

Å{ƻƭƛŘƛǘŞ ŦƛƴŀƴŎƛŝǊŜ Ŝǘ ŎŀǇŀŎƛǘŞ ŘΩƛƴǾŜǎǘƛǎǎŜƳŜƴǘΦ

ÅÉquipe expérimentée dans le développement et la structuration de grands 
projets énergétiques.



Pourquoi ?

Décarboner nos modes de 

production

Å Contribution directe la lutte contre le changement 
climatique

Å Énergie locale au coût prédictible

Å Haut rendement énergétique / efficacité foncière

Å Préparation à la montée de la fiscalité écologique
Consommation énergie monde 2014 - AIE (Solar 
Payback)



Comment?

Proposer de la chaleur clef-en-main

ÅÉliminer la question du retour sur investissement

ÅTechnologies éprouvées

ÅVéritable expertise Process

Å« Dérisquer» les opérations pour les clients industriels (technologiques, 
opérationnels, etc. )

Ý Modèle «développeur, investisseur, exploitant» de centrales solaires 
ǘƘŜǊƳƛǉǳŜǎ ǇƻǳǊ ƭΩƛƴŘǳǎǘǊƛŜ



Quand ?

Un momentum qui se profile

ÅwŞŘǳŎǘƛƻƴΣ ǊŞŎǳǇŞǊŀǘƛƻƴΧ ǎǳōǎǘƛǘǳǘƛƻƴ Η

ÅPrise de conscience croissante 

ÅFonds chaleur

ÅTrajectoire carbone

Pour accélérer la tendance: intégrer les EnRaux audits règlementaires



Le solaire thermique en leasing

Gérard SERVIER
Directeur commercial et marketing

Lacaze Énergies
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Solution système solaire + 
ǊŞŎǳǇŞǊŀǘƛƻƴ ŘΩŞƴŜǊƎƛŜǎ ŦŀǘŀƭŜǎ

SECTEUR  TERTIAIRE

ET 

INDUSTRIE

La vente du kWh de chaleur



Principe

1ère étape : Récupération sur les eaux 

usées

Å R®cup®rer lô®nergie de lôeau des douches et 

des lavabos 

Et pr®chauffer lôeau du r®seau avec

un ɲT de 10 ° en moyenne 

Solution système solaire 
Secteur tertiaire



Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées

Principe

2ème étape :

Réhausser la température avec un système 
solaire thermique 

Å A partir dôune eau pr®chauff®e ¨ 18ÁC 

lôhiver et 25ÁC lô®t® 



Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées

Caractéristique du récupérateur



Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées



Solution système solaire 
Schéma de principe

Préchauffage de 
l eau 

de 18 ° a 25 ° C



Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées

Exemple dôun h¹tel 80 chambres (Clermont-Ferrand)

Å Efficacité du Système (récupérateur d énergie)

- Besoin énergétique pour les douches par an 83 653  kWh

- Gain énergétique (Chaleur récupérée) par an 26 267 kWh

- Température de l'eau préchauffée(moyenne sur l année)21,5°C

wŞŘǳŎǘƛƻƴ ŘŜǎ ŞƳƛǎǎƛƻƴǎ ŘŜ /hі7 092 kg/an



Avantages et objectif : 

Å Atteindre une ®conomie dô®nergie de 40 % à 50 %,

Å Diminuer la surface des capteurs solaire,

Å Faiblecoûtde lôinstallation

Å Atteindre un temps de retour sur investissement de

5 à 10 ans

Cible : hôtellerie, restauration, piscine 

municipale, logement collectif.

Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées



Simulation du solaire Thermique 

Objectif minimum 40 %

Å Taux de couverture eau chaude: 40.3 %

Å Surface de capteurs installée (brute): 38.25 m²

Eau chaude sanitaire
Consommation journalière moyenne: 3.6 m³

Temp. souhaitée: 60 °C
Allure de charge: Hôtel

Température eau froide: Février 18 °C / Août:25 °C

Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées



Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées



¢ŜƳǇǎ ŘŜ ǊŜǘƻǳǊ ǎǳǊ ƛƴǾŜǎǘƛǎǎŜƳŜƴǘ ƴƻƳōǊŜ ŘΩŀƴƴŞŜǎ
(Calcul effectué avec le Fonds Chaleur)

4,97 années

INSTALLATION POSE + MATÉRIEL

coût ŘŜ ƭΩƛƴǎǘŀƭƭŀǘƛƻƴ ƳŀǘŞǊƛŜƭ Ҍ ǇƻǎŜ
птллл ϵ I¢

Solution système solaire + 
récupération sur les eaux usées



Principe

1ère étape : Récupérer les énergies fatales

Å

Solution système solaire 
Secteur industrie



Solution système solaire + 
ǊŞŎǳǇŞǊŀǘƛƻƴ ŘΩŞƴŜǊƎƛŜ ŦŀǘŀƭŜ

Principe

2ème étape :

Rehausser la température avec un système solaire 
Thermique 

Å A partir dôune eau pr®chauff®e ¨ 30ÁC  lôhiver et 45ÁC 

lô®t® 



Solution système solaire 
Schéma de principe


